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¥ Négociation stratégique : influencez pour mieux convaincre

22 mars 23 aoiit 6 décembre

La négociation est une activité inhérente a tout rapport humain. Nous négocions quotidiennement, souvent intuitivement et sans prendre
le temps d'y réfléchir. Or, la négociation est une rencontre, un échange, dont l'enjeu requiert souvent plus qu'une improvisation. Elle
nécessite donc une véritable préparation, une connaissance des outils et des techniques.

Comment exercer son influence et conclure des transactions ainsi que des négociations réussies ? Quelles relations interactives
s'établissent au cours d'un processus de négociation ? Qu'en est-il lorsqu'il s'agit de négocier pour faire avancer sa carriére ? Autant de
questions qui seront abordées de fagon interactive et dynamique !

Apprenez: * Pourquoi participer:
- A mieux connaitre et & cerner vos forces et vos faiblesses ; - Pour prendre conscience des points faibles de votre style de
- A maitriser des stratégies et des techniques de négociation négociation ;
éprouveées ; « Pour raffiner vos outils de négociation et vous assurer l'adhésion
- A établir votre crédibilité et & augmenter votre pouvoir de vos interlocuteurs ;
d'influence. - Pour vous inspirer des meilleures pratiques afin de mieux

convaincre vos interlocuteurs.
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