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ma empresa 100% ex-
portadora. Esta é uma
das bandeiras da NBC
Medical, de Sintra, que

sededicaaocomérciointernacional
demedicamentoseoutrosprodutos
na área da saúde. Nuno Belmar da
Costa, fundador da sociedade, diz
que o mercado nacionalnão fazpar-
tedosplanosdaempresaque,noen-
tanto, compra95% do produtos que
exporta em Portugal. “Não são for-
çosamente fabricados cá, porque
não somos um grande fabricante,
mas são adquiridos em Portugal e,
portanto, amais-valiaficacá”, refe-
riu o empresário.

A NBC Medical foi criada em
2008 e aproveitou a experiência de
mais de 30 anos de Nuno Belmarda
Costa, que aos 18 anos foi trabalhar
paraumhospitalisraelita,comotra-
dutor. “A minha formação não tem
nadaavercommedicina,eusoufor-
mado em gestão de empresas, mas
sempretiveestebichinhodocomér-
ciointernacional,daglobalizaçãoda
economia, de conhecer novos mer-
cados”, referiu o empresário.

Logo em Janeiro de 2009, a so-
ciedadecriouaNBCAngola,empre-
sadedireitoangolanoquenestemo-
mento já emprega mais pessoas do
que a casa-mãe portuguesa. “Fazia

todo o sentido, na realidade, apos-
tarmos nesse mercado. A Europa e
Portugal estavam a entrar em crise
nessa altura. Atravessámos um de-
serto nestes oito anos e Angola ofe-
recia-se como uma oportunidade”,
explicou Nuno Belmar daCosta.

Naquele país africano, a NBC
Medicalfezumaparceriacomogru-
po SagradaEsperançae jáabriucin-
co farmácias, umaapostano retalho
queénovaparaaempresa.“Oobjec-
tivo, até ao fim de 2015, é termos
uma cadeia de 16 farmácias”, afir-
mou o empresário que, no entanto,
admite que este plano teráde serre-
vistotendoemcontaasprevisõesde
queda da economia angolana em
2015.Parajá,estãoaprepararaaber-
turade mais quatro.

EmAngola,aempresacontaain-
dacominvestimentosrelevantesna
áreadalogística, através dasuafilial
paraesse negócio, aFarmalog. Tem
armazéns em Luanda, no Lobito, “e
vamos construir um no norte, em

Cabinda”, para atender às necessi-
dades de abastecimento naquelare-
gião também, referiu o empresário.

“Exportamos para Angola, Mo-
çambique, Cabo Verde”, explicou
Nuno Belmar daCosta, adiantando
que a empresa trabalha ainda em
parceria com algumas sociedades
europeias que são financiadas por
programas supranacionais, “opera-
ções financiadas ou pelo Banco
Mundial ou pelo fundo europeu de
desenvolvimento,porexemplo,para
mercados emque não estamos aac-

tuardirectamente”.Issoinclui “ven-
der sacos de sangue para o Uganda,
acorreràs vítimas de um terramoto
no Extremo Oriente ou enviar me-
dicamentos anti-cancerosos para a
Ucrânia”, salientou.

A empresa conta actualmente
comcercade120trabalhadores,sen-
do que destes 42 estão em Portugal
e o resto emAngola. Afacturação da
NBCMedicalfoide26,5milhõesem
2014, comaFarmalogaatingiros 16
milhões de euros emAngola, segun-
do Nuno Belmar daCosta. �
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A NBC Medical exporta medicamentos
e outros produtos de saúde, sobretudo
para os países de expressão portuguesa.
Mercado angolano é o maior.

SAÚDE

NBC Medical já
tem 5 farmácias
em Angola
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anoronha@negocios.pt
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Nuno Belmar da Costa fundou a NBC Medical em 2008.
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PRÉMIOS
Exportação e
Internacionalização
Acompanhe a iniciativa
do Jornal de Negócios.
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a appsA empresa

portuguesa
fez uma parceria
no mercado
angolano com o
grupo Sagrada
Esperança.
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PERGUNTAS A
NUNO BELMAR
DA COSTA
Fundador da NBC Medical

“A minha esperança é que
Angola se diversifique”

A empresa tem no mercado ango-
lano a sua principal aposta, mas
Nuno Belmar da Costa admite que
o país vai enfrentar dificuldades.

Não têm actividade em Portugal?
Não temos nenhuma actividade

em Portugal. Em Angola, as coisas
foram evoluindo, começámos por
ter um escritório de representação,
a NBC Angola, uma empresa de di-
reito angolano. E a partir daí criá-
mos agora alguns tentáculos, ramos
de actividade, como a logística in-
terna em Angola e a criação das far-
mácias. Acontece que com esta cri-
se que Angola está agora a atraves-
sar, com a queda do preço do petró-
leo, provavelmente temos de rever
este plano.

O mercado angolano vai compli-
car-se em 2015 ?
É um país altamente dependente

do petróleo. Mas há males [descida
do preço nos mercados internacio-
nais] que vêm por bem e a minha es-
perança é que se diversifiquem as
áreas de negócios, para a agricultu-
ra, as pescas e outros.

Neste momento mantêm-se os
obstáculos de que se queixam os
empresários portugueses em An-
gola?
Os obstáculos existem lá como cá.

Qualquer empresário angolano que
queira vir para Portugal encontra os
mesmos obstáculos. Eu vou lá com
frequência quase há 35 anos. Vivi os
tempos da guerra civil em Angola.
Momentos em que havia recolher
obrigatório, escassez de produtos,
nada funcionava... Portanto, não há
comparação.

Que desafios encontra no sector
da saúde?
É uma área prioritária, regulada,

o que nos obriga a seguirum conjun-
to de procedimentos e boas práticas.
Isto mexe com vidas, temos de ter li-
cenciados em Farmácia. Exportar é
uma coisa, internacionalizar é outra
e quem se internacionaliza, quem
“monta a sua tenda” em Angola,
apercebe-se da dificuldade. E ainda
bem que é assim, porque cria algu-
mas barreiras à entrada. Isso para
nós é uma vantagem. �

É um país
altamente
dependente
do petróleo
e que agora
está em crise. Os prémios Exportação & Internacionalização, fruto da parceria

entre o NOVO BANCO e o Jornal de Negócios e com o apoio
da Ignios e a McKinsey & Company, distinguem empresas
com melhor performance exportadora e premeiam os casos
de sucesso na internacionalização.

A cerimónia de entrega dos prémios decorre no dia
5 de fevereiro, pelas 18h00 no Hotel Ritz Four Seasons,
em Lisboa.

Premiar
e promover
o sucesso
das empresas
nacionais.
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EXPANSÃO PARA
OUTROS PAÍSES?
A NBC Medical não exclui avançar com
uma presença mais consolidada em ou-
tras regiões, ainda que neste momen-
to esteja mais concentrada em Angola.
Na mira da empresa estão países de ex-
pressão portuguesa.

ESTRATÉGIA
DE PARCERIAS
Para ter sucesso no terreno, em Ango-
la, a NBC Medical fez parcerias com em-
presas locais, uma estratégia essencial
paraaentradaneste mercado. O “know-
-how” no sector das farmácias ditou a
escolha do parceiro.

NOTAS RÁPIDAS

Expansão e parcerias
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